
Тема 1. Предмет и метод экономической науки. 

1. Основные этапы развития экономической науки. Термин экономика.
Первобытные люди имели определенное представление об отношениях, складывающимися между членами первобытной общины по поводу производства и обмена благ. Но эти сведения еще не выделились в самостоятельную область знаний.
На древнем востоке в центре экономической мысли оказались проблемы организации и управления гос. хозяйством. Но эти ведения оказали лишь косвенное влияние на становление эк. науки.(Конфуций)
Эк. теория первоначально возникла в античном обществе как наука о домашнем хоз-ве. Аристотель, Платон и эпикурийцы рассматривали в своих исследованиях экономические вопросы с т.з. аристократии. Термин экономика ввел впервые Ксенофонт.
Экономические вопросы в эпоху феодализма трактовали с позиции религии. Представителями являлись монахи, горожане.

Ученые эпохи возрождения старались объяснить явление общественно жизни исходя из изучения фактов и опыта, а не ссылок на богословское учение. Кальвин, Лютер.

Становление капитализма предопределило возникновение самостоятельной науки политической экономики. Выразителем интересов купечества стал меркантилизм(16-18 века). В 1615 Манкретьен публикует трактат «Политической экономики», давший название буржуазной науке. Сущностью меркантилизма в экономической теории является определение закономерностей в сфере торговли. Другие представители: Кольбер, Формрей, Серро.
Формирование классической политической экономии было подготовлено развитием капитализма. Представители считали. что реальным источником богатства общества является процесс производства. Милль, Рекардо, Смит.
Представители французской политической экономии. Их называли физиократами (Кэне, Тюрго) считали источниками прироста капитала – с/х, а доходы рассматривали как дар природы.
Французские социалисты-утописты(нач. 19в.): Сен-Симон, Фурье, Оуэн предлагали справедливую социальную систему основанную на реорганизации производства, распределения и потребления без частной собственности, без социальных противоречий между городом и деревней, умственным и органическим трудом. Были противниками революции.

Утверждение капиталистической системы хозяйства способствовало появлению на базе классической политической экономики 2х направлений:

Марксизм(19в.) – экономическое учение о капиталистической системе хозяйствования и смене ее новым экономическим строем – коммунизмом. Новая экономическая система представлена такими принципами как: общественная собственность на средство производства, отсутствие эксплуатации наемного труда и безработицы, ведение народного хозяйства по единому плану, распределение материальных благ только в соответствии с количеством и качеством труда. (Маркс, Энгельс)
Маршинализм (2я половина 19.в). Эта теория согласно которой экономия представлялет собой систему взаимосвязанных хоз. субъектов. Она объясняет распределение органических ресурсов и приемов рационального хозяйствования на основе предельных величин. Главная критерий – предельная полезность, предельная производительность и предельные издержки. (Метер, Визер, Бем-Бавер)
Неоклассическое направление(19-20в.) сформулировано в основном в трудах МаршАлла. Рыночный спрос и предложение равноправные элементы механизма ценообразования. Испольщуя механизм спроса и предложения и рыночное ценообразование Маршалл на основе их взаимодействия соединил в едином анализе производство и обмен. В результате чего был разработан теоретический механизм функционирования рынка. Он ограничивал роль гос-ва в рыночной экономике.
Кейнсианство(30гг20в). Основатель – Кейнс. Обосновал необходимость государственной регулирования экономики путем увеличения или уменьшения совокупного спроса через изменение денежной массы.
Институционализм(3/4 20в) (Вебден, Митгем). Рассматривается экономика как система между хозяйственными субъектами формируются под влиянием экономических и внешних факторов. Где исключительную роль играют технико-экономические. Экономические процессы рассматриваются с т.з. различных институтов: корпорации, профсоюзы.
Неолиберализм(20в.) Необходимо свести к минимуму вмешательство гос-ва в экономику. Ибо рынок, ЧП способны вывести экономику из кризиса. (Хайес, Эрхард)
Монеторизм(20в), главная роль отводится денежному обращению, как решающему фактору цен, инфляции и экономическому развитию. Эк. развитие сводится к контролю государства над массой денег и их эмиссией, установлению высокого банковского процента, сбалансированности бюджета.(Фридмен, Гайдар)
Термин экономика:
1. Хозяйство какой-либо страны или всего мира.

2. Научная дисциплина изучающая национально и мировое хозяйство.
Хозяйство – природных и производственных средств, используемых для создания, поддержания и улучшения условий и средств существования.

2. Производство и его роль в жизни общества. Факторы и результаты общественного производства.
Движение богатства идет по кругу: пр-во – распределение – обмен – потребление.

Производство – целесообразная доля людей, направленная на создание материальных благ, удовлетворяющих различные человеческие потребности. Процесс производства осуществляется неизолированными субъектами хозяйства, а в системе общественного разделения труда и в системе ограничений, налагаемых общественными институтами.
Роль производства:

1) Производство создает конкретные блага и способствует реализации определенных человеческих запросов.
2) Под влиянием технического обновления производства сильно меняется предметный мир и уклад жизни. Возникают новые потребности.
3) Производство влияет на способы потребления и тем самым формирует определенную культуру потребления.
Производство разделено на отрасли, производящих однородную продукцию. Отрасли делятся на подотрасли.
Современно производство состоит из 2х взаимозаменяемых и дополняемых сфер: материального и нематериального производства. 

Распределение – процесс определения доли, количества и пропорций, в которой каждый хозяйственный субъект претендует на вновь произведенную продукцию.

Обмен – процесс, во время которого одни товары и услуги обмениваются на другие.

Потребление – процесс и его использование результатов производства для удовлетворения потребностей.

Факторы производства – все виды ресурсов, вовлеченных в процесс производства. Основными факторами являются созданные людьми средства производства и денежные накопления, используемые при производстве товаров и услуг.
Средства труда – вещь или комплекс вещей с помощью которых создаются материальные блага. Бывают естественные и технические.
Предмет труда – вещь или их совокупность, с которыми человек взаимодействует в процессе труда.
Земля – средство и предмет труда.
Рабочая сила – совокупность духовных и физических способностей человека к труду.

Результатом взаимодействия факторов производства является – продукт – вещественный или результат интеллектуального труда, отражающий отношение собственности.
Продукция – материально-вещественный продукт, созданный в процессе материального производства на уровне фирмы (отрасли).
3. Свойства структуры и показателей общественного продукта.
Свойство продукта – потребительная стоимость(способность удовлетворять потребность людей), стоимость(затраты общественного труда на продукт)
Структуру совокупного общ. Продукта Маркс рассматривает как единство потребительской стоимости и стоимости.

Эта стоимость состоит из:

1) Постоянного общественного капитала.(стоимость потребленных средств производства)

2) Потребленного капитала

3) Созданной в течение года прибавочной стоимости.
По потребительной стоимости совокупный общ. Продукт состоит из: средств производства, предмета потребления.
Показатели общ. продукта:
Валовая (общая) стоимость все продукции = сумме продажи всех товаров и услуг. Она делится на: промежуточную стоимость, конечную стоимость.

Валовой национальный продукт – общая или рыночная стоимость полного объема всей произведенной конечной продукции и услуг в экономике загод.
ВВП = ВНП – сальдо платежного баланса(разность между стоимостью экспорта и импорта)

Чистый национальный продукт(ЧНП) = ВНП – сумма(годовой амортизации)

Национальный доход(НД) = ЧНП – косвенные налоги на бизнес.

НД – совокупность всех доходов экономических агентов, участников мат. Производства.

4. Производительные силы и производительные отношения. Способ производства.
Производственные силы – это сами люди и средства производства (предметы и орудия труда, а также наука).
Производственные отношения – отношения между людьми по поводу производства, распределения, обмена и потребления мат. благ.

Способ производства – единство, взаимодействие производственных сил и производственных отношений.
Общественно-экономическая формация – способ производства в диалектическом единстве с политической и идеологической надстройкой.
5. Экономические интересы. Экономические законы и их объективный характер.
Причинно-следственная связь: субъектно-психологическая, случайная, несущественные, единичная, необходимые, массовые, и т.д.

Экономические законы – выражают необходимые, существенные, мысовые и устойчиво-повторяющиеся причинно-следственные зависимости между хозяйственными процессами.
По своему характеру экономические законы делятся на: объективные и субъективно-психологические.
Объективные законы делятся на: закон развития отношений собственности и социально-эк. связей между людьми(специфический). Выражают особенности только какого-либо исторического вида собственности и соотв. Экономического строя. Законы свойственные организационно-экономическим отношениям являются общими. Для разных эпох они проявляются при любом соц. строе.
Объективные экономические законы производства действуют не чисто автоматически. Объективная необходимость прокладывает себя путь через сознательную деятельность людей. При этом одни из них понимают, куда ведет объективная последовательность хозяйственных процессов, и действуют в том же направлении. Другие субъекты не только не осознают хода развития производства, но и противодействуют ему, руководствуясь личными мотивами и интересами.

Экономические интересы – это побудительные мотивы деятельности человека в экономике. В основе экономических интересов лежат потребности различных хозяйствующих субъектов. Выделяют три вида экономических   интересов:
1.  интересы  отдельного человека. Охватывают все многообразие личных потребностей человека.

2. интересы  коллектива. Охватывают  интересы, возникающие у группы людей, объединенные общими целями и задачами.

3.  интересы  общества в целом.
6. Эффективность общественного производства и её показатели. Социальная и экономическая эффективность.
Экономическая эффективность общественного производства  - это достижение наибольших результатов при наименьших затратах живого и овеществленного труда. Она выражает отношение величины произведенных товаров и услуг к совокупным затратам общественного труда.

Эоб.пр. = результат : затраты

Конкретными показателями экономической эффективности являются: 

· производительность труда (определяется отношением количества произведенного продукта на количество рабочих за определенный промежуток времени);

· фондоемкость (т.е. сколько нужно основных фондов для изготовления единицы продукции)
· материалоотдача - отношение стоимости продукта к предметам труда
Экономическая эффективность общественного производства является итоговым показателем усилий общества для достижения целей развития, на нее оказывает влияние деятельность человека, как в процессе расширенного воспроизводства, так и в общественно-производственной работе.

Для повышения экономической эффективности общественного производства необходимо, чтобы производительность живого труда возрастала быстрее его фондовооруженности, а производство каждой единицы готовой продукции сопровождалось экономией материально-производственных затрат. При таком соотношении фондоотдача и материалоотдача повышаются. 

ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ЭФФЕКТИВНОСТЬ - это достижение наибольших результатов при наименьших затратах живого и общественного труда. 

Социальная эффективность - это соответствие результатов хозяйственной деятельности основным социальным потребностям и целям общества, интересам отдельного человека.

Интегрирующим показателем социальной эффективности является производство товаров народного потребления в общем объеме производства за год. Переход к воспроизводству преимущественно интенсивного типа и потребность экономически эффективной реализации достижений НТР с объективной необходимостью ставят перед всеми странами проблему выполнения разносторонних и напряженных социальных программ.
Развитие социальной сферы способствует увеличению социального эффекта и его воздействия на экономический рост и эффективность общественного производства. Экономическая и социальная эффективность составляют систему, диалектическое единство, примат в котором все-таки принадлежит экономической эффективности. 
Социально-экономическая эффективность общественного производства проявляется во все большем удовлетворении потребностей людей, в повышении уровня жизни людей, сокращении рабочего дня, увеличении и обогащении досуга и в других разнообразных формах.
7. Диалектика как метод экономического исследования. Развитие системных методов исследования. Экономика, математическое моделирование. Экономические эксперименты.

Экономическая теория полнее отражает действительность, когда берет на вооружение диалектику - учение о наиболее общих закономерностях становления и развития всех явлений природы, общества и мышления. Немецкий философ Георг Гегель - создатель систематической теории диалектики - центральное место в этой теории отводил противоречию. Последнее он рассматривал как единство взаимоисключающих и одновременно взаимно предполагающих друг друга противоположностей. Противоречие Гегель оценивал как “мотор”, как внутренний импульс всякого развития. Это, разумеется, в полной мере относится и к экономике.

Диалектический метод отражает противоречия в их неразрывном единстве. Это позволяет на практике избежать односторонних и ошибочных решений, объединять в целостность, казалось бы, несоединимые стороны явления. Поэтому в хозяйственной деятельности возникают различные формы, позволяющие находить компромисс (соглашение между различными сторонами, достигаемое путем уступок). Можно соединять, скажем, такие противоположности, как спрос и предложение, конкуренция и монополия, рыночный и государственный регуляторы экономики.

Системный метод исследования - детище ХХ в. Однако предпосылки его возникновения складывались еще в XIX в. в процессе перерастания формальной логики в математическую. 

В начале ХХ в. А. А. Богданов (1873-1928) попытался создать всеобщую организационную науку - тектологию, которая, по мысли ее творца, как и математика, отвлекается от конкретного характера элементов системы, изучая их с точки зрения организованности или дезорганизованности. Это позволяет объединить на основе общего строения социально-экономические, энергетические и биологические процессы. В основе такого объединения лежит идея равновесия: статического и динамического. В соответствии с этим подходом А.Богданов делил все системы на уравновешенные и неуравновешенные. 

Мощным импульсом для развития экономического моделирования стали теория и практика народнохозяйственного планирования в СССР. В 1939 г. Л.В.Канторович создал метод линейного программирования. Развитие технических наук, математики, а также биологии и физиологии способствовало возникновению во второй половине 40-х гг. кибернетики. “Отцом” новой науки стал американский исследователь Н.Винер. Кибернетика возникла как наука об управлении сложными динамическими системами (независимо от того, является ли такая система механической конструкцией или живым организмом). Применение кибернетических принципов к экономике увенчалось в начале 60-х гг. созданием экономической кибернетики (В.С.Немчинов, О.Ланге, Г.Греневский, С.Бир и др.). Экономико-математическое моделирование является одним из системных методов исследования, позволяет в формальной форме определить причины изменений экономических явлений, закономерности этих изменений, их исследование, а также делает возможным прогнозирование экономических процессов.

Тема 2. Собственность в экономической системе.
1. Основные понятия собственности: экономический и правовой аспекты.
Собственность – исторически определенный миг экономических отношений между людьми по поводу присвоения и отчуждения благ.
Экономические отношения собственности существуют только там, где собственность служит источником дохода.
Система экономических отношений собственности включает:

1) Отношение присвоения факторов производства

Присвоение – экономическая связь между людьми, которая устанавливает их отношения к вещам как к своим.
2) Отношение хозяйственного использования имущества возникает когда собственники средств производства сдают их другим предприимчивым людям на определенных условиях для хозяйственных целей.
3) Отношение экономической реализации собственности. Возникает, если собственность приносит ее владельцу доход. Материальной основой этого дохода является прибавочный продукт.
С юридической т.з. собственность – право контролировать использование ресурсов и распределять при этом затраты и выгоды.

Экономическая связь «присвоение - отчуждение» юридически может быть закреплена с разной силой:
1) Правом владения, т.е. исключительным физическим контролем над благом

2) Правом пользования – возможность извлекать для себя полезные свойства блага.

3) Правом распоряжения, т.е. решать кто и как будет использовать блага.

Субъектами права собственности являются:

1) Физические лица

2) Юридические лица

3) Государство и муниципальные образования
Объектами права собственности:
1) Недвижимость

2) Движимое имущество

3) Интеллектуальная собственность

2. Уровень обобществления производства и многообразие видов и форм производства. Структура и роль государственной и частной форм собственности в рыночной экономике.
Формы собственности определяются достигнутым уровнем обобществления производства в различных сферах народного хозяйства.

Уровни разделения и кооперации труда и производства характеризуют ступень реального обобществления производства.

Самая низкая ступень – единоличное хозяйствование. Более высокие ступени образуются по мере роста масштаба в объединении людей какой либо организации.
Основный виды и формы собственности:
	Вид
	Государственная
	Муниципальная
	Частная
	Общ. Организаций

	Форма
	Федеральная

Субъектов федерации
	Городская, районная

Поселковая
	Гражданская

Предприятия
	Общ. Организаций


Частная собственность – присвоение факторов и результатов производства отдельными лицами.
Черты ЧС основанной на личном труде:

1) Собственник факторов производства одновременно является тружеником

2) Присваиваются результаты собственного труда

Черты ЧС основанной на использовании чужого труда:

1) одна часть общества монопольно владеет факторами производства, друга лишена их

2) все результаты труда достаются частным собственникам

Общая долевая собственность имеет вид:
1) образуется путем объединения частных вкладов, которые вносят все участники в общее имущество

2) используется в общих интересах владельцев и под единым контролем и управлением

3) конечные результаты экономической реализации общей собственности распределяются между участниками коллективного хозяйства с учетом доли ответственности каждого из них
Государственной собственностью в РФ является имущество, принадлежащее на праве собственности РФ, а так же субъектам РФ, республикам, краям, областям т.д. В странах развитого капитализма, она сосредоточена она сосредоточена в крайне ограниченном спектре областей, обычно малорентабельных или убыточных – социально-экономическая инфраструктура (ж/д транспорт, комунальное хозяйство, образование)

3. Проблемы приватизации государственных и муниципальных предприятий в России. 
Приватизация – это переход имущества из государственной или муниципальной собственности в собственность граждан и юридических лиц, т.е. в частную собственность.
Во второй половине XX в. приватизация означает по существу разгосударствление, то есть преобразование государственной собственности в иные формы присвоения, в том числе в частную собственность. России приватизация началась с октября 1992 г.
На первом ее этапе - так называемой ваучерной приватизации - ставились задачи:

· покончить с государственным монополизмом собственности

· сформировать класс частных собственников, который по уровню доходов превратится в зажиточный "средний класс" (это совершенно недостижимая цель, особенно в условиях кризисного спада производства).

По официальным данным, за период ваучерной приватизации (до 1 июля 1994 г.) было разгосударствлено 70 % промышленных предприятий. Доля государственной собственности в общем объеме стоимости имущества составила 35 %. 

С 1 июля 1994 г. был объявлен второй этап приватизации, во время которого имущество государственных и муниципальных предприятий должно продаваться за деньги. Для этого предполагалась продажа предприятий или их акций на аукционах (публичных торгах), разного рода конкурсах; выкуп арендованного имущества и другие способы приватизации. При этом преследовалась основная цель - способствовать появлению новых собственников, которые будут заинтересованы развивать производство и вложат в него средства, повышающие эффективность (результативность) хозяйственной деятельности.

Между тем появлению "эффективных собственников" с самого начала мешали ряд обстоятельств:

 - 3/4 акционированных промышленных предприятий находятся в собственности трудовых коллективов, которые имеют контрольный пакет акций и не собираются продавать его какому-то постороннему лицу;

 - большое количество акций приобрели бесплатно за ваучеры мелкие собственники. Они заинтересованы лишь в получении наибольших дивидендов (доходов на акции) и не дают акционированным предприятиям никаких денежных средств;

 - имеющие большие денежные накопления отечественные торговые предприниматели, банки и иностранные капиталисты не стремятся приобретать акции приватизированных предприятий, большинство которых не дает высоких прибылей или даже убыточны.

1) отсутствие хорошего руководства

2) криминальная часть

3) угрозы расправой

Тема 3.  Основы рыночного хозяйства.

1. Рынок: его возникновение и эволюция. 
В процессе длительной эволюции во всех странах мира утвердилось господство рыночной экономики как основной и наиболее эффективной формы ведения хозяйства. Ее основу составляет товарное производство. Под ним понимается производство продуктов отдельными производителями, каждый из которых специализируется на выработке одного какого-либо продукта, поэтому для удовлетворения общественных потребностей необходима купля-продажа продуктов на рынке, их обмен. 

 Первичной, исходной формой было натуральное хозяйство. Натуральное производство это такая форма хозяйства, при которой материальные блага и услуги создаются для собственного потребления, для потребления внутри отдельной хозяйственной единицы. Внешние связи здесь не развиты. 

 Товарная форма хозяйства зарождалась как противоположность натуральному хозяйству, сначала в отношениях между общинами, а затем проникла и внутрь их, постепенно превращая натуральное хозяйство в подчиненный и отмирающий элемент экономической жизни общества. 

Товарное производство представляет собой определенную организацию общественного производства, при которой экономические отношения между людьми проявляются через рынок, через куплю-продажу продуктов их труда. 

Для развития товарного хозяйства необходимы были два условия: 

1. Общественное разделение труда. 

2. Экономическое обособление производителей друг от друга как собственников, в силу чего возникла необходимость в обмене результатами труда.

Товарное производство - исходный пункт возникновения капитализма и основная форма современной экономической жизни.

В докапиталистических способах производства товарные отношения играли подчиненную роль - способствовали установлению связей между ранее изолированными производственными ячейками (общинами, рабовладельческими латифундиями, феодальными поместьями и т.д.).

Товарная экономика - это постоянное движение товарных масс в том направлении, где в них нуждаются.

При развитом товарном производстве товарами становятся не только все продукты труда, но и факторы производства, в том числе и рабочая сила. Рыночные отношения приобретают всеобщий характер. 
Рыночная организация экономики требует от общества наименьших издержек при решении кардинальных экономических проблем.

2. Понятие рынка. Функции рынка, структура, инфраструктура рынка.
Рынок – общественная форма организации экономики, основанная на производстве продуктов труда и услуг для обмена.

Первым важным условием возникновения рыночной экономики является общественное разделение труда. Оно характеризуется тем, что различные группы производителей занимаются отдельными видами деятельности, а поэтому не могут жить за счет взаимообеспечения. Общественное разделение труда предполагает ее специализацию, кот. определяется принципом сравнительного преимущества, т.е. способностью производить продукцию с меньшими затратами.

Вторым условием является экономическое обособление субъектов рыночного хозяйства. Это значит, что производитель решает сам, что производить, как производить и для кого производить. Производитель должен быть собственником факторов производства, что закрепляется соответствующим правовым режимом.

Рыночную сделку можно представить в виде формулы: продавец-товар-деньги-покупатель.

Достоинства: свобода выбора деятельности и экономическая ответственность за результаты, эффективность распределения ресурсов на основе рационального ведения хозяйствования, гибкость и приспособляемость к изменяющимся условиям хозяйствования, высокая чувствительность к новым товарам и технологиям, саморегулирование экономики, действенная система побудительных мотивов и материальных стимулов хозяйственной деятельности

Недостатки: нестабильная система подверженная спадам и подъемам, не гарантируется людям право на труд и доход, порождает экономическое и социальное неравенство, не обеспечивает механизма защиты окружающей среды, не охватывает фундаментальных исследований в науке, ориентирован только на денежный доход, не способствует решению социальных задач.

Функции рынка: рынок обеспечивает во многом определяющее обратное влияние на процесс создания товаров, обратные экономические связи и составляют особые функции рынка:

1) рынок соединяет сферу производства и сферу потребления в общий процесс обмена продуктами и услугами

2) рынок исполняет роль главного контролера конечного результата производства, при этом в рыночном обмене, непосредственно выявляется в какой мере нуждам покупателей соответствует не только количество, но и качество товара.

3) рыночный обмен служит способом удовлетворения экономических интересов между продавцом и покупателем. Взаимосвязь этих интересов строится на принципе, который сформулировал Смит - «дай мне то что нужно мне и получишь то что нужно тебе». Этот принцип личной материальной заинтересованности предполагает а) обмен нужными друг другу полезностями б) эквивалентность рыночной сделки.

4) ценообразование. Цена – сумма денег заплаченная за товар или услугу

5) Конкуренция – соперничество между участниками рыночного хозяйства за лучшие условия производства, купли-продажи товаров и услуг

Структура рынка.

Структура – разделение экономики, экономического объекта или экономической категории на составные части по определенным признакам и установление взаимосвязи между этими частями

Классификация рынка осуществляется по различным признакам

1) По экономическому назначению объектов рыночных отношений:

1.1) потребительских товаров и услуг 1.2) рынок средств производства и производственных услуг 1.3) научно-технических разработок 1.4) рынок труда 1.5) рынок капиталов 1.6) денежный рынок 1.7) рынок ценных бумаг 1.8) земельный рынок

2) по географическому положению

2.1) местный рынок 2.2) национальный 2.3) мировой

3) по степени ограничения конкуренции

3.1) монопольный 3.2) олигопольной 3.3) совершенной конкуренции  3.4) смешанный рынок

4) по отраслям - добывающая и обрабатывающая
5) по характеру продаж – оптовый и розничный

6) по отношению к действующему законодательству – официальный и теневой

Инфраструктура рыночной экономики – это совокупность связанных между собой институтов, действующих в пределах особых рынков и выполняющих определенные функции по обеспечению нормального режима их работы.

Для рынков товаров и услуг характерна следующая структура: товарные биржи, аукционы, предприятия оптовой и розничной торговли

Для фондового, денежного и инвестиционного: банки, страховые компании, фондовые биржи.
Рынок труда: биржи труда, информационные центры, рекламные агентства

Рыночная инфраструктура делится на гос. управление (цб, казначейство, налоговые), профсоюзы, учреждения экономического образования, учреждения коммерческого сектора (ком. банки, страх. комп)

3. Ценообразование с точки зрения теории стоимости и теории предельной полезности. 
Цена – сумма денег, заплаченная за товар или услугу

Согласно теории предельной полезности (основа – субъективный подход), ценность товара есть чисто психологическое явление, представляющей собой субъективную оценку товара, которая, в свою очередь, определяется его полезностью. Степень полезности зависит от количества товаров (меньше товаров – больше полезность), ценность товаров определяется их предельной (наименьшей) полезностью. Процесс формирования ценности развертывается на рынке, где приходят в действие индивидуальные оценки покупателей и продавцов того или иного товара.

В 20х годах 19в утвердилась экономическая теория издержек производства, изображающая издержки производства (или цену производства) в качестве внутренней стоимости товаров и главной базы продажных цен. Т.е. издержки производства – внутренняя стоимость товаров. В 20в широкое распространение получила идея ценообразования с учетом предельных издержек производства.

Цена весьма динамична. Она складывается под влиянием множества объективных и субъективных факторов, действующих как в сфере производства, так и в сфере обращения, и сама оказывает влияние на развитие экономики. В рыночной экономики важным фактором формирования цены является конкуренция, так же она может меняться из-за действий государства и подвержена влиянию неценовых факторов (таких как степень уверенности в завтрашнем дне).

4. Товар и его свойство. Противоречие товара и труда, воплощённого в товаре.
Товар – продукт труда, предназначенный не для собственного потребления, а для обмена.

Труд, используемый для изготовления товара, носит двойственный характер. С одной стороны это труд конкретный. С другой стороны это общечеловеческий абстрактный труд, отвлеченный от конкретной личности и вещи (затраты общечеловеческой энергии, умственной и физической).

Исходя из этого, товар приобретает 2 свойства: стоимость (создается абстрактным трудом) и потребительную стоимость (создается конкретным трудом).

В зависимости от того где вещь потребляется, различают потребительную стоимость, удовлетворяющую непосредственно личностные потребности и те, которые служат средством производства.

Стоимость в процессе обмена проявляется в форме меновой стоимости. Меновая стоимость – количественное отношение, с кот. потребительный стоимости одного вида обмениваются на потребительные стоимости другого вида. На меновую стоимость указывает ценник, кот. сопутствует товару при их продаже. Сам товар предстает как противоречивое единство стоимости и потребительной стоимости, т.к. в одних руках товар не может быть и стоимостью и потребительной стоимостью. Для продавца он стоимость, для покупателя – потребительная стоимость. 

Противоречие товара и труда, воплощённого в  товаре

На рынке все товары определенного вида продаются по единой общественной стоимости, независимо от фактически заключенного в этом товаре рабочего времени.

Общественная стоимость товара определяется затратами общественно-необходимого времени требуется для изготовления потреб. стоимости при наличии в обществе нормальных условий производства и среднем в данном обществе уровне умелости и интенсивности труда. Если фактические затраты превышают общественно-необходимые, то производителю эти лишние затраты рынок оплачивать не будет, ему необходимо совершенствовать производство.
5. Производительность и интенсивность труда. 
Одной из качественных характеристик труда является его производительность — это его продуктивность, результативность его функционирования за единицу времени в количестве изделий, операций, деталей или количеством времени на одно изделие, на одну операцию. Она измеряется количеством продукции, приходящейся на одного рабочего. 

Факторы роста производительности труда:

1. Рост технической вооруженности труда;

2. Развитие науки и техники и их внедрение в производство;

3. Совершенствование общественной организации производства;

4. Природные условия.

Рост производительности труда влечет за собой количественное увеличение продукции, создаваемой в единицу времени, отсюда сокращение затрат труда на единицу продукции.

Величина стоимости товара обратно пропорциональна производительности труда. Отдельные работники снижают затраты труда, как следствие, индивидуальная стоимость становится ниже общественной стоимости. Но на рынке товары продаются по общественной стоимости, тем самым получают дополнительный доход. Т.е. производительность труда стимулируется законом стоимости (закон – то, что товары продаются по общественной стоимости).

Одна из качественных характеристик труда – интенсивность – это напряженность, конденсация труда в единицу времени. Рост интенсивности труда влечет за собой рост выпуска, пропорциональный продукции в единицу времени. Стоимость единицы товаров при  этом остается неизменной.
6. Закон стоимости. 
На каждый вид товара, разные производители затрачивают различное по величине индивидуальное рабочее время. Но на рынке товары не могут продаваться по индивидуальной стоимости каждого производителя, т.к. выгадал бы тот, кто затратил бы больше рабочего времени на один и тот же товар. Поэтому на изделия одного вида и качества устанавливается общественная стоимость. Основной закон товарного хозяйства – закон стоимости – выражает такую объективную потребность, чтобы стоимость товара определялась общественно-необходимым рабочим временем (время при общественно нормальном состоянии производства, средней квалификации работников и средней интенсивности труда).

Значит рыночная стоимость, согласно закону стоимости, определяется общественно необходимым рабочим временем.

Закон стоимости управляет развитием товарного хозяйства,  обеспечивая процесс производства и организационно-экономических отношений. Он придается товарному производству такую динамику, которая недоступна натуральному хозяйству.

Функции:

 - стимулирует производительность труда, расслаивает производителей (на тех, у кого индивидуальное время больше, меньше и равно общественно необходимому)

 - регулирует пропорции производства, т.е. распределяет труд по различным отраслям народного хозяйства, удовлетворяя различные потребности (те, кто не могут поддерживать общественную стоимость в одной отрасли, вынуждены перейти в другую или им грозит банкротство).
7. Полезность блага. Теория предельной полезности, закон убывающей предельной полезности. Закон спроса и предложения. Равновесная цена. Устойчивость равновесия.
Полезностью называется то удовлетворение, которое благо приносит потребителю. Оценка полезности зависит от субъективных и объективных обстоятельств. Оценка полезности для разных индивидуумов может различаться, например, если человек любит рыбалку, то спиннинг представляет для него большую пользу, чем для человека, который любит охоту – ему большую пользу предоставит ружье.

Но даже у одного человека, полезность одного и того же блага зависит от обстоятельств его потребления. Например, если человек в пустыне, то стакан воды имеет больше полезности, чем в обычной ситуации. Т.е. полезность блага определяется не только пользой от его потребления, но и ограниченностью количества блага. Таким образом, теория предельной полезности – теория, определяющая закономерности поведения потребителей на рынке. Теория предельной полезности устанавливает взаимосвязь между полезностью и издержками = между спросом и предложением.

Закон убывающей предельной полезности (Госсен): по мере увеличения потребления блага, его полезность уменьшается. Например, в случае сильной жажды,  оценка полезности первого стакана воды высока, второго меньше, третьего еще меньше и т.д. Т.е. каждая последующая (предельная) порция блага все менее полезна с точки зрения индивидуума, а в результате и совокупная полезность всего блага для него снижается. Т.е. если блага много, то оно ценится очень дешево, а именно по полезности последней (предельной) порции этого блага, доступной потребителю.

Из первого закона следует и второй: общее количество потребляемых благ устанавливается таким, при котором равны предельные полезности каждого из благ. Например, на неделю мы покупаем 4 буханки черного хлеба и 6 батонов – полезность последней буханки черного и батона – равны. Если бы купили 4 и 4, то полезность последнего батона была бы выше полезности последней буханки черного.
Спрос – обозначает желание и способность людей оплатить данный товар.

Закон спроса: на рынке при прочих равных условиях существует обратная зависимость между ценой товара и величиной спроса (цена растет, спрос уменьшается).

Это происходит по двум причинам:

1) если цена одного товара падает, а цены остальных товаров остаются прежними, то покупатель стремится замещать дешевыми товарами те, которые он использовал ранее (эффект замещения).

2) если цена на товар падает, при неизменности цен на другие товары и неизменности доходов покупателей, то купив более дешевый товар, покупатели чувствуют себя реально богаче (эффект дохода).

Закон спроса можно изобразить графически – по Y – P – цена, по X – Qd – величина спроса и кривулина D, под ней D1 и над ней – D2. По этой кривой можно определить как меняется величина спроса при разном уровне цен.

Объем спроса будет различен только, когда изменяется цена данного товара. Спрос меняется, когда меняются факторы, которые раньше были постоянными: величина доходов потребителей, цены на товарозаменители, потребительские предпочтения под влиянием моды. Графическое изменение спроса выражается в движении самой кривой спроса (кривые D1 и D2).

Спрос на товары первой необходимости, даже при росте цены, не сокращается (товары Гиффена). 

Высокие цены делают товары для многих недоступными, поэтому их потребление часто становится престижным, повышает социальный статус потребителя. Чем выше цена, тем выше привлекательность (эффект Веблена). Из сферы действия закона спроса, выпадают товары вновь появившиеся на рынке и подвергшиеся ажиотажному спросу.

Предложение товаров выражается во всей товарной массе, предназначенной для продажи. (кривая Y – P, X – Qs – предложение – показывает какое количество товара продали бы производители при различных уровнях цены P, кривулина S).

Закон предложения: если при прочих равных условиях цена товара растет, то растет и предложение.

Объем предложения изменяется тогда, когда изменяется цена товара, само предложение изменяется при изменении факторов издержек производства, экономической политики и наличии природных катастроф, критических событий.

Равновесная цена – цена которая устраивает и продавцов и покупателей, по этой цене покупается то количество товаров, которое поставляется на рынок. Это точка цена, где пересекаются графики S и D. 

При цене P, выше равновесной предложение превышает спрос, т.е образуется избыток товара. Часть продавцов не сможет его реализовать и начнет снижать цену, рыночный механизм будет толкать ее вниз до равновесной. Если цена установилась ниже равновесного, то образуется дефицит товара, покупатели конкурируют за то, чтобы приобрести товар, как следствие – цена будет расти до равновесной.

Устойчивость равновесия: если спрос и предложение совпадают, то возникает рыночное равновесие. Равновесие цен носит одновременно устойчивый характер и гибкий характер. Они реагируют на объективные изменение рыночных условий, но сдерживают субъективные, необоснованные их изменения.
8. Деньги и их история , сущность денег, функции денег, закон денежного обращения. Марксистская теория денег и количественная теория денег.
Деньги – товар особого рода, исторически выделяющийся из сферы других товаров и ставший всеобщим эквивалентом на который меняются все остальные товары.

Под наличными деньгами понимаются:

1) монеты – разменные деньги, позволяют совершать мелкие сделки

2) банкноты с принудительно установленным государством курсом

3) казначейские билет – деньги выпущенные казначейством (в рф не выпускаются)

Современные деньги – декретированные деньги, т.е назначенные правительством в качестве законного средства платежа.

В период обесценивания денег, в экономике начинает преобладать натуральный обмен, хоть и оформленный реальными деньгами.

Наличные деньги выпускает в обращение ЦБ. Под безналичными деньгами понимаются средства на счетах в банках, различные депозиты, депозитные сертификаты.

Основная часть сделок в рыночной экономике осуществляется через банковские счета, только так рассчитываются между собой предприятия и организации, так обслуживаются индивидуальные покупки, если оплата производится по чековым книжкам или кредитным картам.

Клиент, как физическое или юр. лицо имеющее счет в банке может снять любую сумму денег наличными в пределах счета и оплатить свои расходы чеком, выписанным на имя продавца. В последнем случае продавец через свой банк переводит на свой чековый счет, указанную на чеке сумму, уменьшая на соотв. сумму вклад покупателя.

Функции денег: мера стоимости, средства обмена, средства платежа, средства накопления, мировые деньги.
Марксистская теория денег: простая (случайная) форма стоимости -> полная или развернутая форма стоимости -> всеобщая форма стоимости -> денежная форма стоимости.

Этапы появления денег: появление монет, возникновение бумажных денег векселя и банкноты.
9. Стоимость , цена, ценность. 

Общественная стоимость товара изменяется тогда, когда у большинства производителей производящих данный товар, повысится производительность труда, а новые условия производства будут иметь значения нормальных, типичных.

Величина стоимости определяется количеством труда, затраченным на производство товара

Индивидуальная стоимость товара определяется затратами индивидуального рабочего времени в отдельных предприятиях.

Цена – сумма денег, заплаченная за товары и услуги. Это денежное выражение стоимости. Цена весьма динамична, она складывается под влиянием многих объективных и субъективных факторов: соотношение спроса и предложения на рынке, влияние государства, сила конкуренции и неценовые факторы – такие как степень уверенности в завтрашнем дне.

Функции цен:

1. учетная (отражение в цене общественно необходимых затрат на производство и реализацию продукции)

2. стимулирующая (использует цену для стимулирования научно-технического прогресса, ресурсосбережения)

3. распределительная (предусматривает учет в цене акциза на отдельные виды товаров, ндс, с помощью этой функции решаются соц. задачи общества)

4. регулирующая (проявляется в том, что происходит активное воздействие рынка на формирование потребностей).

Оптовая цена предприятия = себестоимость + прибыль

Оптовая цена промышленности = оптовая цена предприятия + косвенные налоги + бытовая наценка.

Розничная цена = оптовая цена промышленности + торговая скидка.

Виды цен:

1. договорные – устанавливаются соглашением покупателя и  продавца

2. государственные – устанавливаются на продукцию предприятия монополиста, ресурсы, социально-значимые товары
3. цены мирового рынка – те цены, по которым совершаются наиболее крупные импортные и экспортные сделки.
Тема 4.  Общие основы предпринимательства.

1. Предпринимательство и бизнес. Структура предприятия.  
Предпринимательство представляет собой организацию и управление предприятия (фирмы). 

Предпринимательская деятельность (предпринимательство) – инициативная самостоятельная деятельность граждан и их объединений, направленная на получение прибыли.

Предприниматель – тот, кто покупает средства производства по известной цене, желает произвести товары и продать их по более высокой цене. Отличительная черта – умение рисковать.

Экономическая функция – проведение предложения в соответствии со спросом на различных рынках.

Субъект предпринимательства – частные производители

Формы: частная, корпоративная, государственная

Объект: эффективное использование ресурсов с целью получения прибыли.

С позиции методов ведения хозяйства: экономическая свобода, свобода выбора, ответственность за решения, особый тип мышления.

С позиции масштабов и характера деятельности: индивидуальная, коллективная; некоммерческая, коммерческая.

Функции предпринимательства:

1) ресурсная (обеспечивает предпр. факторами производства)

2) организация (соединений факторов производства и их комбинаций)

3) творческая

4) хозяйственное новаторство

Функции предпринимателя:

1) берет на себя инициативу соединения ресурсов земли, капитала и труда в единый процесс производства товаров и услуг с целью получения прибыли

2) решает задачу принятия основных решений в процессе ведения бизнеса

3) новатор, вводит новые технологии

4) идет на риск.

Принцип экономической заинтересованности – стремление к максимизации дохода + потребность во власти, стремление к успеху.

Структуру предпринимательства можно рассматривать с точки зрения отраслевой сферы: число частных предприятий по различным отраслям, вклад различных отраслей в национальный доход, уровень занятости по каждой из отраслей.

2. Капитал и полуфункциональные формы.
В трактовке капитала имеется несколько значений. Он может трактоваться как некие вещи, запас материальных благ. Смит рассматривает его как накопленный труд. Рекардо считал, что капитал – средство производства. Маркс считал, что это самовозрастающая стоимость (D-T-D', где D' – прирост стоимости над изначально авансированной, D – деньги, T - товар). Капитал – это все то, что способно приносить доход.

В процессе воспроизводства капитал проходит следующие стадии: превращение денег в товары, процесс производства, превращение готовых товаров в деньги в процессе их реализации

В процессе своего движения капитал принимает следующие формы: денежную, производительную, товарную. Они представляют собой функциональные формы промышленного капитала.

Производительный капитал – средства производства и рабочая сила необходимая для производства товаров.

Товарная и денежная формы промышленного капитала обособляются от него, превращаясь в относительно самостоятельные торговый и ссудные капиталы.

Ссудный капитал – денежный капитал, предоставляемый в ссуду на условиях возвратности, платности.

Торговый капитал – часть промышленного капитала, обеспечивающая реализацию товара. Промышленники вкладывают свой капитал в производство товара, но сами не занимаются его реализацию, передавая эту функцию официальным торговым фирмам.

Торговая прибыль – часть прибавочной стоимости капиталистов промышленников, которую они уступают торговцам за реализацию товара.

Промышленный капитал, капитал авансированный для производства прибавочной стоимости и функционирующий в сфере материального.

3. Формы организации торгово-промышленной деятельности. Единая частная собственность. Товарищество. Кооперация. Акционерное общество. 
Частное индивидуальное предприятие имеет в одном лице и учредителя и собственника. Все остальные работники в нем являются наемными. Для организации фирмы индивидуального владения не требуется оформления, учредительных документов, нужно только получить разрешение на ведение деятельности, допускаемой законом и занести фирму в торговый реестр.

Индивидуальный предприниматель несет полную ответственность всем своим имуществом по делам своей фирмы, в которую могут входить одно или несколько предприятий. В подавляющем большинстве, индивидуальное предпринимательство – удел мелкого бизнеса. Малое предпринимательство оперативно реагирует на конъюктуре рынка. Немаловажна роль малого бизнеса в осуществлении прорыва по ряду важнейших вопросов научно-технического прогресса.

Товарищества:

Полное (объединение физических и юридических лиц), члены его отвечают по обязательству товарищества всем своим движимым и недвижимым имуществом, выходящим за рамки жизненно-необходимого. Учредительным документом является договор о совместной деятельности. Устав и регистрация не требуются. Имущество формируется внесением долей и паев. Участники полного товарищества участвуют в нем не только капиталом, но и своей деятельностью выступая совладельцами предприятия. Прибыль – пропорционально вкладу.

Смешанное: форма полного товарищества. Наряду с одним или несколькими участниками, отвечающими перед  кредиторами всем своим имуществом (полные товарищи), имеется один или несколько участников, ответственность которых ограничена только их вкладами в общество (комадитисты).

Ограниченное: объединение формируется на основе заранее определенных вкладов пайщиков, они не несут ответственности за выполнение обязательств общества, а рискуют лишь в пределах своего вклада. Для учреждения, заключают договор, в нем указывают уставной капитал, наименование фирмы, направление деятельности и доли пайщиков. Права членов общества реализуются на собраниях (1-2 раза в год), где утверждается годовой баланс, определяется, как использовать прибыль, избирают директора фирмы. Контроль осуществляет ревизионная комиссия.

Акционерное общество: образуется на основе устава, обязательно регистрируется (уставное общество с правом юридического лица). Обладает уставным капиталом, поделенным на равное число долей – акций. Члены общества – акционеры. Их ответственность ограничивается купленными ими акциями. Права акционеров реализуются на общих собраниях. Принимаются решения по годовому балансу, по использованию прибыли, об изменении в уставе, увеличении и уменьшении уставного капитала. Акции ОАО распространяются через свободную продажу, купить могут юридические и физические лица. ЗАО – акции распространяются только между учредителями и не поступают на свободный рынок.

Кооператив – общество, деятельность направлена не на получение прибыли, а на оказание помощи и содействия членов кооператива. Оперативные предприятия образуются за счет материальных и денежных взносов членов кооперативов, произведенной ими продукции, доходов полученных от реализации. Основные принципы – добровольность вступления и выхода, участие членов кооператива в управлении делами, самостоятельность коллективного хозяйствования и независимость кооперативов в принятии решений, социальная справедливость и равенство в  праве на труд и доходы, распределенные пропорционально трудовому вкладу.
4. Понятие о денежной тематике, менеджменте и маркетинге.
Менеджмент – система теоретических и практических знаний о принципах, методах, средствах и формах управления производством в целях повышения его эффективности и увеличения прибыли.

Файоль сформулировал основные принципы управления:

1) разделение труда

2) полномочия (право отдавать приказы) в единстве с ответственностью

3) дисциплина

4) единоначалие

5) единство направления

6) подчиненность личных интересов общим

7) вознаграждение персонала

8) централизация труда в необходимых границах

9) скалярная цепь (управление от высшего к низшему по цепи)

10) порядок

11) справедливость

12) стабильность рабочего места для персонала

13) инициатива

14) корпоративный дух

Менеджмент творчески обогатился и за счет других научных направлений:

1) количественный подход (использование математики и статистики для исследования отдельных управленческих операций и разработки их моделей)

2) процессного подхода (изучение управления как серии непрерывных взаимосвязанных действий: планирования, организации, мотивации и подхода)

3) системного подхода (выяснение системных качеств управления)

4) ситуационного подхода (применение науки управления к конкретным ситуациям).

Менеджмент научно отразил основные принципы и способы организации производства на предприятиях, определил функции управления, методы деятельности руководителя.

Маркетинг – такая система управления фирмой, которая лучше приспосабливает производство к требованиям рынка для более выгодной продажи товаров.

Требования маркетинга:

1) выбирать для производства продукт, нужный покупателю, обладающий высокой конкурентоспособностью, качеством. Для этого необходимо изучить рыночный спрос, повысить качество товара, выбрать сегмент рынка, где слабо удовлетворяется покупательский спрос, меньше конкуренции.

2) цена товара должна покрывать производственные затраты предприятия и приносить прибыль, но быть приемлемой для покупателя.

3) применять все способы продвижения товара до покупателя. Применяется: предпродажное обслуживание (кредит на покупку), послеторговый сервис (гарантия), стимулирование сбыта товаров и премирование постоянных клиентов предприятий сферы услуг, предоставление максимума удобств для потребителя, профессионально поставленная реклама.

4) определить позицию на рынке  (установить, где и когда выгоднее продавать товар).

Обратные стороны маркетинга: повышение цен из-за дорогой упаковки, большие расходы на кредит покупателям, послеторговый сервис, распространение рекламы, часто недостоверной, применение ядовитых красителей, вредных пищевых добавок, рекламирование вредных для здоровья товаров.
Тема 5. Фирма в системе рыночных отношений.

1. Организация хозяйственного предприятия.
Любое предприятие, как структурная единица в системе общественного разделения труда есть производственно-технический комплекс, интегрирующая система специальных машин, технологий с разделением труда. Предприятие, как фирма, характеризуется тем, что оно владеет ресурсами, несет полную ответственность за их эффективное использование.

Фирма – это имя, под которым юридически полноправный предприниматель ведет свое дело.

Классификация:

· По виду деятельности: промышленные, торговые, транспортные, финансово-инвестиционные, научные, т.д.

· По отраслевой сфере – моноотраслевые и диверсифицированные. Диверсифицированные – те, которые помимо производства занимаются и финансовыми операциями. Бывают 2 типа – концерны (сохраняют выраженное профилирующее производство) и конгламераты (основная цель – не повышение эффективность производства, чисто спекулятивная – получение дополнительной прибыли посредством игры на курсах акций).

· По территориальному признаку – национальная и транснациональная.

· По количественному критерию – к малым предприятиям относят фирмы 15-200чел, средним – 500-1000, крупным – 1000 и более.

· По форме собственности – государственные и негосударственные (частные) формы собственности.

Основой создания фирмы является учредительный договор – определяет сферу и срок деятельности, сумму вкладов, форму участия каждого члена фирмы. Должен быть устав – он определяет фирменное наименование, местоположение, направление деятельности, сумма уставного капитала, долевое участие в нем членов общества. Для обеспечения деятельности создается уставной фонд, т.е. первоначальный капитал необходимый для открытия дела.

Фирма приобретает права юридического лица с момента регистрации. Для этого необходимо письменное заявление учредителей о регистрации, нотариально заверенные копии учредительных документов, предоставление юридического адреса и гарантийное письмо, копия платежного поручения об уплате регистрационной пошлины, поручительство банка о платежеспособности фирмы. Организационный этап заканчивается получением временного свидетельства о регистрации. Государственная регистрация должна быть проведена не позднее 30 дней с момента подачи заявления. Зарегистрированная фирма вносится в гос. реестр. 

Структура фирмы характеризуется комбинацией производственных факторов и трудовых ресурсов. Функция – использование факторов для получения прибыли.

Производственная функция устанавливает техническое соотношение между факторами производства и объемом полученной продукции. y=f(L,K,3). L,K,3 – факторы производства и роста.

Значение производственной функции заключается в том, что она указывает на существование альтернативных возможностей, при которых различное сочетание факторов производства обеспечивает один и тот же объем выпуска продукции.

2. Производственная функция. Теория предельной производительности.
Предельная производительность n-го работника является мерой вклада труда в производство продукта

Предельный продукт (MP) данного фактора производства – дополнительный продукт, который получается при увеличении одного фактора производства при неизменном количестве остальных факторов производства. Максимум прибыли фирма получает, если вовлекает в производства такое количество работников, которое обеспечивает равенство MRPt = W. MRPt – предельный продукт в денежной форме, W – цена труда. Тот же принцип сохраняется при вовлечении в производство дополнительной единицы капитала MRPk = Pc (Pc – цена капитала). Об эксплуатации можно говорить, когда P<MRP на рынке труда, т.е. когда наниматель обладает определенной монопольной властью.

Минимизация издержек производства, когда 2 фактора являются переменными: труд и капитал. Рациональное экономическое поведение предполагает, что дорогой фактор производства будет замещаться дешевым. Это можно выразить равенством: предельный продукт А / цена фактора А = предельный продукт Б / цена фактора Б.
Графически: (X – L, (труд) Y – K (капитал) – изокванта – кривая равного продукта – сочетания факторов для выпуска одного объема продукта. Линии равных издержек – затраты на факторы производства на этих линиях – одинаковы. Минимальные издержки производства – там, где линии равных издержек и кривая равного продукта касаются.

На практике случай отсутствия взаимозаменяемости очень редко встречается.
3. Деловой цикл. Основной и оборотный капитал. Амортизация.
Основной капитал – капитал, реализованный в зданиях, сооружениях, машинах, оборудовании.

Оборотный капитал – часть капитала, поглощенного в сырье, материалы, энергию, который расходуется за данный производственный цикл, смену и свою стоимость переносит полностью на готовый продукт. Деньги, затраченные на оборотный капитал, возвращаются после реализации продукции.

Амортизация – постоянное перенесение стоимости основного капитала на производимую продукцию и использовании этой стоимости для последующего воспроизводства основного капитала.

Физический износ основного капитала выражается в постоянной утрате их потребительских свойств.

Моральный износ – следствие технического прогресса и означает уменьшение стоимости использования средств производства независимо от утраты их потребительских свойств.

Накопление перенесенной стоимости аккумулируется в амортизационном фонде. Часть амортизационных средств используется на полное возмещение износа, замена старого оборудования новым. Эти средства зачисляются на специальный счет на развитие производства.

Норма амортизации – отношение суммы амортизационных отчислений к стоимости основного капитала, выраженная в процентах.

Аомртизационные отчисления рассчитываются по формуле: A=C*N*(k1+..+kn)/100 (A – амортиз. Отчисления, C – первоначальная стоимость одного основного средства или среднегодовая стоимость по группе основных средств в рублях, N – норма амортизации, k1,..,kn – поправочные коэффициенты на норму амортизации в зависимости от условий использования основных средств).

Цикл включает в себя ряд последовательно сменяющих друг друга фаз.

Причины циклического развития производства: глубокое нарушение необходимого соотношения между покупательским спросом и предложением товаров. Это следствие того, что технический прогресс в условиях классического капитализма порождал тенденцию нормы прибыли к понижению. Снижение эффективности бизнеса предприниматели стремятся возместить увеличением размеров капитала, расширением производства, а тем самым умножением массы по​лучаемой прибыли. В результате производство выходит далеко за пределы возможностей рыночного спроса.
4. Структура издержек производства. Явные и вменённые издержки. Постоянные валовые издержки фирмы. Средние издержки.
Издержки производства – денежные затраты на приобретение факторов производства и реализацию товаров и услуг.

Авансированные издержки – затраты на сырье, материалы.

Единовременные затраты связаны со строительством производственного здания и оснащение оборудованием.

Себестоимость – выраженные в денежной форме текущие затраты фирмы на производство и реализацию продукции.

Затраты образующие себестоимость группируются по следующим элементам: материальные затраты за вычетом стоимости возвратных отходов, затраты на зп, отчисления на соц. нужды, амортизация, прочие затраты (налоги, охрана, командировки).

Издержки обращения связаны с куплей-продажей товаров. Они делятся на чистые (связаны с реализацией товара, не увеличивают стоимость) и дополнительные (расфасовка, транспорт, хранение) – возмещаются после реализации товара.

Внутренние издержки (неявные) связаны с затратами, которые осуществляются за счет использования продукции своего производства. Явные – связаны с приобретением ресурсов, находящихся в собственном производстве других агентов рынка.

Классификация издержек осуществляется в зависимости от влияния на них масштабов производства. Они делятся на общие (валовые), постоянные и переменные.

Постоянные (FC) – это те которые не изменяются при росте или сокращении производства – аренда, банковский процент.

Переменные (VC) – изменяются. З/п, платежи за топливо, энергию.

Экономическими (вмененными) издержками считают расходы фирмы, которые она осуществляет при принятии наилучшего хозяйственного решения.

Валовые издержки – сумма постоянных и переменных.

Средние издержки – издержки на единицу реализованной продукции (ATC = TC / Q). АТС – средне валовые издержки.
5. Мобильность факторов производства. Краткосрочные и долгосрочные периоды деятельности фирмы.
Факторы производства обладают определенными свойствами и подчиняются определенным законам. Факторы могут заменять друг друга до определенного предела. Так, машины заменяют живой труд и наоборот. Перемещение фактора в пространстве, а также смена его функции называется мобильностью фактора. Чем более мобилен фактор, тем он выгоднее для фирмы. Однако есть факторы абсолютно мобильны, а есть слабо мобильные, функции которых нельзя, или трудно, или крайне невыгодно изменять. О таких факторах говорят, что они содержат монопольный элемент и соответственно требуют монопольной платы за их использование, называемой монопольной рентой. Редкий талант или специалист редкой профессии, уникальные участки земли (например, земли, пригодные для выращивания уникальных сортов чая, земли в центре города, территории с богатыми месторождениями и т. п.) стоят дорого именно потому, что помимо обычных издержек (заработной платы, арендной платы) их возмещение должно включать и монопольную ренту.

Деление издержек на постоянные и переменные имеет важное значение для анализа деятельности предприятия, в частности принятия решения о закрытии или об объявлении банкротства в случае убыточной деятельности предприятия. Само собой разумеется, что ни один предприниматель, организуя дело, не планирует убытки, а намерен получать прибыль. Получение максимально возможной прибыли является естественной целью предпринимательства, т.е. коммерческой деятельности. Однако в процессе этой деятельности убытки встречаются, увы, нередко. Следовательно, предприниматель должен быть готов к убыточной деятельности, в случае которой его цель максимизации прибыли заменяется на минимизацию убытков, что, по сути своей, однотипно. Предприятие, приносящее прибыль, может благополучно продолжать свою деятельность. Предприятие, терпящее убытки, должно решить, продолжать свою производственную деятельность или же закрыться и выйти из дела. Однако не всякое предприятие и не всегда может выйти из дела в любой момент. Это зависит от того, в каком периоде оно находится в краткосрочном или долгосрочном. 

Краткосрочный и долгосрочный периоды деятельности фирмы.
Деятельность фирмы может быть краткосрочной или долгосрочной, в зависимости от соотношения постоянных и переменных факторов, постоянных и переменных издержек: если у предприятия осталось неоплаченным хоть одно обязательство из ряда постоянных, то предприятие находится в краткосрочном периоде и не может выйти из дела, т. е. прекратить деятельность; по существующим в мире законодательствам оно может только объявить себя банкротом. Когда погашено последнее обязательство по самому длительному виду постоянных издержек, краткосрочный период деятельности фирмы превращается в долгосрочный и предприниматель волен решать, заключать ли ему новые долгосрочные обязательства, т. е. продолжать дело или прекратить его. Любой из факторов производства может выступать в роли постоянного или переменного, в зависимости от обстоятельств. Например, рента чаще всего относится к постоянным издержкам, однако возможен такой договор между арендатором и собственником недвижимости, согласно которому арендатор платит за арендуемую недвижимость только в том случае, если производится продукция. В этих случаях рента относится к категории переменных издержек.
6. Предельные издержки производства. Закон убывающей отдачи.
Предельные издержки производства (MC) – прирост издержке при увеличении производства товаров на одну единицу. Они проявляются как разность между издержками производства n единиц и издержками n-1 единицы.

В современной рыночной экономике расчет эффекта производства предполагает сравнение предельного дохода с предельными издержками, т.к. не всякое расширение производства ведет к росту прибыли.

Существуют 2 способа определения объема производства: бухгалтерско-аналитический (основывается на таблицах) и графический (p – цена, q – объем производства, MR – предельный доход, MC – предельные издержки, E – точка пересечения). Любое отклонение от E ведет к потерям для фирмы либо в виде прямых убытков при большом объеме производства, либо в результате сокращения массы при уменьшении. Условие равновесия, MR = MC = P.
7. Положительный и отрицательный эффект масштаба. Чем объясняется эффект масштаба.
LATC - кривая средних долгосрочных издержек. C – издержки, Q – объем производства. Кривая до 1 – действие положительного эффекта увеличения масштабов производства, 2 – действие постоянного эффекта. После 3 – действие отрицательного эффекта.

Положительный эффект росто объема производства предполагает снижение долгосрочных издержек вследствии 1) специальизации труда работников, 2) специализации управленческого персонала 3) применение масштабных технологий 4) производство продуктов без отходов, у издержек есть предел, за которым наступает перелом и возникает отрицательный эффект масштаба из-за 1) управленческих трудностей на крупных предприятиях 2) противоречивых интересов у различных структурных подразделений фирмы, 3) высоких экономических нагрузок на территорию, 4) сбоя в координации, пропорциях развития составных частей фирмы 5) снижение гибкости реакции для изменения рынка

Отрицательный эффект не всегда непосредственно сменяет положительный. Между ними может быть зона постоянной отдачи от роста масштабов производства.
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