Предмет и методы экономической науки.

1. Основные этапы развития экономической науки. Термин "экономика".

2. Производство и его роль в жизни общества. Факторы производства.

3. Свойства и показатели общественного продукта.

4. Производительные силы и производственные отношения. Способы производства.

5. Экономические интересы, экономические законы, их объективный характер.

6. Эффективность общественного производства и её показатели. Социальная и экономическая эффективность.

7. Диалектика как метод экономического исследования, развитие системных методов исследования. Экономико-математическое моделирование. Экономические эксперименты. Развитие системных методов исследований.

Основные этапы развития экономической науки. Термин "экономика".


Первобытные люди имели определенное представление об отношениях складывающихся между членами первобытной общины по поводу производства, обмена, распределения, потребления жизненных благ. Однако эти представления ещё не выделились в самостоятельную область знаний.


На древнем Востоке в центре экономической мысли оказались проблемы организации и управления государственным хозяйством. Представителем экономической мысли того времени являлся Конфуций. Однако взгляды древневосточных мыслителей оказали лишь косвенное влияние на становление экономической науки.


Экономическая теория первоначально возникла в античном обществе как экономия, наука о домашнем хозяйстве.


Греческие мыслители Аристотель, Платон, стоики и эпикурейцы рассматривали в своих политических исследованиях вопросы экономической жизни с точки зрения аристократии, связывающие свои перспективы с сельским хозяйством. 


Термин "экономия" впервые был предложен Ксенофонтом.


Экономические вопросы в эпоху феодализма трактовались с позиции религии. Экономические сведения содержались у монахов (управление вотчинным хозяйством), горожан (цеховые уставы) и Фомы Аквинского.

Начиная с Возрождения и Реформации наступает тенденция, к объяснению явления общественной жизни исходя из изучения фактов и опыта, а не ссылок на богословское учение. Представители: Лютер М., Кальвин Ж..


Становление капитализма предупредило становление самостоятельной науки - политической экономии. Выразителем интересов купечества стал меркантилизм (16-18в)

В 1619г Монкретьен публикует "Трактат политической экономии", давший название будущей науке. Сущностью меркантилизма экономической теории является определение закономерностей в сфере торговли. Представители меркантилизма: Ман, Кольбер, Серра, Фортрей.


Формирование классической и политической экономии было подготовлено развитие капитализма. Представители классической и политической экономии считали, что реальным источником богатства общества является процесс производства. Представители: Петти, Буагильбер, Смит, Рикардо, Милль, Симонд де Симонди.


Представители французской классической политической экономии - физиократы (Кэне Ф., Тюрго А.). Источник прироста капитала искали в земледелии, а чистый доход рассматривался как дар природы.


Французские социалисты-утописты (начало 19в): Сен Симон, Фурье, Оцен предлагали справедливую социальную систему, основанную на реорганизации производства распределения и потребления без частной собственности, без социальных противоположностей между умственным и физическим трудом, городом и деревней.


Утверждение капиталистической системы хозяйства способствовало появлению на базе классической политической экономии двух направлений: марксизма и марженализма.


Марксизм (19в) - это учение о  капиталистической системе хозяйствования и смене её новым экономическим строем – коммунизмом.


Новая экономическая система представлена такими принципами как общественная собственность на средства производства, отсутствие наёмного труда и безработицы, распределение материальных благ только в соответствии с количеством и качеством труда, ведение народного хозяйства по единому плану. Представители: Маркс и Энгельс.


Марженализм (2-ая половина 19в) – это теория, согласно которой экономика представляет собой систему взаимосвязанных хозяйствующих субъектов. Марженализм объясняет распределение ограниченных ресурсов и приемы рационального хозяйствования  на основе предельных величин. Главные категории теории марженализма: предельная полезность, производительность и предельные издержки. Экономический анализ осуществляется преимущественно с точки зрения отдельного субъекта. Представители: Менгер, Бен-Баверк, Визер.


Неоклассическое направление (конец 19 – начало 20вв) сформулировано в основном в трудах Маршалла. Он пришел к выводу, что рыночный спрос и предложение, равноправные элементы механизма ценообразования. Используя механизмы спроса и предложения, и рыночное ценообразование, Маршалл на основе их взаимодействия сумел соединить в едином анализе производство и обмен, в результате чего был разработан теоретический механизм функционирования рынка. Маршалл ограничивал роль государства в рыночной экономике.

Основателем кейнсеанского направления (30-е г 20в) является Кейнс, который обосновал необходимость государственного регулирования рыночной экономики путем увеличения или уменьшения совокупного спроса через изменение денежной массы.

Институционализм (первая четверть 20в) представлен такими именами как Веблен, Митчел, Гелбрейт. Сторонники этого направления рассматривали экономику как систему, где отношения между хозяйствующими субъектами формируются под влиянием экономических и неэкономических факторов, среди которых исключительную роль играют технико-экономические. Экономические принципы рассматриваются с позиции различных институтов, к которым относятся корпорации, профсоюзы, государства, национальные особенности и традиции.

Неолиберализм (20в) – согласно этому направлению необходимо свести к минимуму вмешательство государств в экономику, так как рынок, частное предпринимательство способны вывести экономику из кризиса. Это направление представлено такими именами как Хайек, Мизес, Эрхард.

Монетаризм (20в) – главная роль отводится денежному обращению как решающему фактору цен инфляции и экономического развития. Управление экономикой сводится к контролю государства над массой денег и их эмиссией, сбалансированности государственного бюджета и установлению высокого банковского процента. Представители: Фридман, Гайдар.

                            Термин «экономика».

Термин «экономика» обозначает два понятия:

1. Хозяйство какой-либо страны, а также его части: предприятие, отрасли производства и региона или всего мира.

2. Научную дисциплину, которая изучает национальное и мировое хозяйство, его составные элементы (труд, народонаселение, промышленность, сельское хозяйство)

Хозяйство – это совокупность природных и произведенных в результате деятельности человека средств, используемых для создания, поддержания и улучшения условий и средств существования и обеспечения.

Производство и его роль в жизни общества.

Движение богатств идет по кругу: производство – распределение – обмен – потребление.

Производство – целесообразная деятельность людей, направленная на создание материальных благ, удовлетворяющих различные человеческие потребности.

Процесс производства осуществляется неизолированными субъектами хозяйства, а в системе ограничений, налагаемых общественными институтами (например, институт собственности), поэтому применяют словосочетание «общественное производство».

Во время производства работники приспосабливают вещество и силы природы к удовлетворению общественных потребностей.

Роль производства в жизни общества:
1. Производство создает конкретные блага и тем самым способствует реализации определенных человеческих запросов.

2. Под влиянием технического производства сильно меняется предметный мир и уклад жизни, возникают качественно новые потребности.

3. Производство сильно влияет на способы потребления и тем самым формирует определенную культуру потребителя.

Производство разделено на отрасли, то есть группы предприятий (фирм), производящих однородную продукцию.

Отрасли делят на подотрасли. Отрасли группируют в народнохозяйственные комплексы: топливно-энергетические и тд.

Современное общественное производство состоит из двух взаимосвязанных и дополняемых сфер: материального и нематериального производства. В материальном производстве создаются необходимые для жизни и развития общества средства производства и предметы потребления. Нематериальное производство создает продукт, имеющий нематериальную форму (научные знания, информация, произведения искусства, услуги, оказываемые населению).

Распределение – это процесс определения доли количества и пропорций, в которой каждый хозяйствующий субъект претендует на производственный продукт.

Обмен – это процесс, во время которого одни продукты обмениваются на другие.

Потребление – это процесс использования результатов производства для удовлетворения потребностей.

Факторы и результаты общественного производства.

Основными факторами производства являются:

1.Капитал – это созданные людьми средства производства и денежные накопления, используемые в производстве товаров и услуг.

Средства производства делятся на:

1.Средства труда – это вещь или  комплекс вещей, с помощью которых создаются материальные блага (технологическое оборудование, инструменты, здания).

Средства труда делятся на:

· Естественные (земля, органические удобрения, прирученные домашние животные)

· Технические (созданные человеком)

1. Орудия труда (машины, инструмент, оборудование), благодаря которым природное вещество преобразуется в полезное благо.

2. Материальные условия труда (производственные здания, дороги).

2.Предметы труда – это вещь или совокупность вещей, которые человек видоизменяет с помощью средств труда (сырьё, материалы, топливо, полезные ископаемые).

Предметы труда делятся на:

· Природное вещество, к которому не применялся труд (вода в роднике).
· Сырьё (сырые материалы), которое претерпело воздействие труда человека (отбитый из пласта уголь, направляемый для дальнейшей переработки).
2.Земля – все то, что человек сам не создал, но использует в производстве. Все природные ресурсы: лесные, биологические, климатические, водные, земля, полезные ископаемые.

Земля выделяется отдельно, так как она может использоваться и как средство труда.

3.Рабочая сила – это совокупность духовных и физических способностей человека к труду.

4.Предпринимательские способности – это способности людей к организации производства товаров и услуг.

5.Знания, необходимые для хозяйственной жизни (информация, технология, научно-технический прогресс, наука).

Результатом взаимодействия факторов производства является продукт (экономический результат, благо).

Продукт – это вещественный или интеллектуальный результат труда, отражающий отношение собственности.

Продукция – это материально-вещественный продукт, созданный в процессе материального производства на уровне фирмы, отрасли.

Свойства, структура и показатели общественного продукта.

Совокупные общественные продукты или благо – это совокупность всех товаров и услуг, созданных в национальной экономике в течение определенного периода, например года.

Изменение его величины за ряд лет – важный показатель в развитии страны.

Продукт обладает двумя свойствами:

1. Потребительной стоимостью (полезностью), то есть способностью удовлетворять какие-то потребности людей.

2. Стоимостью, то есть воплощенными в нем затратами общественного труда.

Сравнение полезного эффекта продукта с затратами на его производство осуществляет рынок через соотношение спроса и предложения.

Структуру совокупного общественного продукта (СОП) К. Маркс рассматривал как единство потребительной стоимости и стоимости.

По стоимости СОП состоит из:

1. Постоянного капитала, то есть стоимости потребленных средств производства.

2. Переменного капитала или воспроизведенного фонда заработной платы.

3. Созданной в течение года прибавочной стоимости.

С точки зрения потребительной стоимости СОП состоит из средств производства и предметов потребления.

Показателем СОП является валовая или общая стоимость всей продукции, взятой в национальном масштабе, которая равняется сумме продаж всех товаров и услуг.

Валовая стоимость делится на:

1. Промежуточную, которая поступает на каждую фирму со стороны тех предприятий, которые производят сырьё, материалы, комплектующие изделия.

2. Конечную, на которой идет конечное потребление.

Поскольку промежуточная продукция не однократно повторно суммируется на каждой технологической стадии изготовления готовой продукции, то её вычитают из валовой стоимости. В результате образуется валовой национальный продукт (ВНП).

ВНП – общая или рыночная стоимость полного объема всей произведенной конечной продукции и услуг в экономике за год.

Для международных сопоставлений, степени развитости экономики применяется валовой внутренний продукт (ВВП).

ВВП – это ВНП – сальдо платежного баланса (разница между стоимостью экспорта и импорта).

ВВП – сумма годовой амортизации = чистый национальный продукт (ЧНП).

Если из ЧНП вычесть косвенные налоги на бизнес, то мы получим величину национального дохода (НД).

Косвенные налоги – это особый вид налогов, которые добавляются к ценам установленным фирмой.

Национальный доход – совокупность доходов всех экономических агентов (участников материального производства и нематериальных услуг).

Производительные силы и производственные отношения. Способ производства.

Производительные силы – это вещественные и личные факторы производства (средства производства, земля, люди с их умениями, производственным опытом и навыками).

Производственные отношения – это отношения между людьми по поводу производства, распределения, обмена и потребления, материальных благ.

Способ производства – это единство взаимодействия производительных сил и производственных отношений.

Общественно-экономическая формация – это способ производства в диалектическом единстве с политической идеологической надстройкой.

Собственность в экономической системе.

1. Основные понятия собственности: экономический и правовой аспекты.

2. Уровень обобществления производства и многообразие видов и форм собственности. Структура и роль государственной и частной форм собственности в рыночной экономике.

3. Проблемы приватизации государственных и муниципальных предприятий в России.

Основные понятия собственности: экономический и правовой аспекты.

Собственность – это исторически определенный тип экономических отношений между людьми по поводу присвоения и отчуждения благ.


Термин «собственность» обозначает два понятия:

1. собственность в экономическом смысле или собственность на деле фактически.

2. собственность в юридическом смысле или собственность по праву.

Экономические отношения собственности существуют только там, где собственность служит источником дохода.

Система экономических отношений собственности включает:

1. отношения присвоения факторов производства.
Присвоение – это экономическая связь между людьми, которая устанавливает их отношение к вещам как к своим.

При этом присвоение может сочетаться с отчуждением факторов производства, когда некая часть общества захватывает все факторы производства, а другая его часть остается без всяких источников существования.

2. отношение хозяйственного использования имущества – возникают тогда, когда собственники средств производства сдают их другим предприимчивым людям на определенных условиях для хозяйственных целей – отчуждение.
Пример:
· аренда – когда имущество одного субъекта передается во время пользования другому субъекту за определенную плату.
· Концессия – это сдача государством частным лицам (отечественным или зарубежным) промышленных предприятий, земельных участков, недр земли с полезными ископаемыми для определенной производственной деятельности.
3. отношения экономической реализации собственности       (формы присвоения прибавочного продукта) – возникают, если собственность приносит её владельцу доход.
 Материальной основой этого дохода является прибавочный продукт (весь или часть его), а зачастую и необходимый (весь или часть его).

Например: зарплата работников.

При аренде этот доход поступает собственнику в виде арендной платы за денежный капитал процента, за землю ренты.

С юридической точки зрения, собственность – это право контролировать использование ресурсов и распределять при этом возникающие затраты и выгоды

……………………………..?

Основы рыночного хозяйства.

1. Рынок: возникновение и эволюция.

2. Понятие рынка. Функции рынка. Структура и инфраструктура рынка.

3. Ценообразование на основе теории стоимости и теории предельной полезности.

4. Товары и его свойства. Противоречие товара и труда воплощенного в товаре.

5. Производительность и интенсивность труда.

6. Закон стоимости.

7. Полезность блага. Теория предельной полезности. Закон убывающей предельной полезности.

8. Закон спроса и предложения. Равновесная цена. Устойчивость и равновесие.

9. Деньги и их история, сущность денег, функции денег. Закон денежного обращения. Марксистская теория денег и количественная теория денег.

10. Стоимость, цена, ценность.

Рынок: возникновение и эволюция.


1. Специализация, способствующая развитию рынка. Первичной формой является натуральное хозяйство (была характерная до капиталистических способов производства).

Натуральная форма – это форма хозяйства, при котором материальные блага и услуги создаются для собственного потребления, те для потребления собственного.

2.Появление излишков. Товарообмен возник в период феодального общества его разложения. Капитализм вырос из товарообмена. В ходе товароденежного развития шло первоначально накопление капитала (кто-то нанимается за з/п. к тем кто имеет средства производства). При развитие товарного производства товарами становятся не только все продукты труда, но и факторы производства, в том числе и рабочая сила.


Современное рыночное хозяйство основано на взаимодействии частного и экономики.


Модели современного рыночного хозяйствования:

1. Социально-ориентированное (защита интересов граждан).

2. Смешанное (условия для развития производства).

3. Корпоративное (государство защищает крупный бизнес).

Понятие рынка. Функции рынка. Структура и инфраструктура рынка.

Рыночное (товарное) хозяйство – это общественная форма организации экономики основанная на производстве труда и услуг для обмена.

Условия возникновения рынка:

1. общественное разделение труда.

2. производитель сам решает, что производить, как и для кого производить.

3. производитель должен быть собственником факторов производства, что закрепляется соответствующим правовым режимом

Другие черты товарного производства:

1. открытые системы.

2. осуществление экономических связей через рынок.

3. повторении производства в увеличивающихся размерах и масштабах.

Рыночную сделку можно представить в виде формулы:

Продавец – товар – деньги – покупатель.

Достоинства рынка:

1. Свобода выбора деятельности и экономическая ответственность за результаты.

2. Эффективное распределение ресурсов на основе рационального видения хозяйства.

3. Гибкость и приспособляемость к изменяющимся условиям хозяйствования.

4. Высокая чувствительность к новым товарам и технологиям.

5. Саморегулирование экономики.

6. Действенная система побудительных мотивов и материальных стимулов хозяйственной деятельности.

Недостатки рынка:

1. Нестабильная система подверженная спадам и подъемам.

2. Не гарантирует людям право на труд, и доход порождает экономическое и социальное неравенство.

3. Не обеспечивает механизма защиты окружающей среды.

4. Не охватывает фундаментальных исследований в науке.

5. Ориентирован только на денежный доход. Не способствует решению социальных задач.

Функции рынка:

Рынок оказывает во многом определяющее обратное влияние на процесс создания товаров. Обратные экономические связи и составляют особые функции рынка:

1. рынок соединяет сферу производства и сферу потребления в общий процесс активного обмена продуктами и услугами.

2. В рыночном обмене выявляется, в какой мере нуждам покупателей соответствует количество и качество товаров.

3. Рыночный обмен служит способом осуществления экономических интересов продавцов и покупателей. Взаимосвязь этих интересов строится на принципе, который сформулировал Адам Смит «Дай то, что мне нужно, и ты получишь то, что нужно тебе». Этот принцип личной материальной заинтересованности предполагает:

· Обмен нужными друг другу полезностями

· Эквивалентность рыночной сделки (равноценность)

4. Ценообразование. Цена – это сумма денег, заплаченная за товар или услугу. Информация, содержащаяся в ценах позволяет определить дефицитность или наполненность рынков каждого вида товаров. Уровень издержек на их производство, технологии и управление их совершенствования. Рыночные цены определяют объем производства: ассортиментную структуру выпускаемой продукции, стандарты качества товаров и услуг. Именно цены выступают или вознаграждением за усилие в предпринимательстве или беспощадным наказанием за неосознанный просчет в экономических решениях. Высокие цены служат сигналом недостаточного предложения, если на рынке количество какого-либо товара превышает спрос на него, то цена снижается.

5. Конкуренция – это соперничество между  участниками рыночного хозяйства за лучшее условие производства купли-продажи товаров и услуг. Победить в конкурентной борьбе можно предлагая блага более высокого качества, либо по меньшей цене (равновесной). Успех в конкурентном процессе обеспечен лишь тому предпринимателю, который сумеет обнаружить в системе рынков едва обозримые контуры новых потребностей и технологий производства, использовать незамеченную другими разницу между нынешними на товары, которые будут произведены с их помощью. Одна из причин неприязни конкуренции в мире экономики заключается в том, что перед людьми постоянно стоит делема либо приложить огромные усилия и определить тех, кто добился больших успехов, либо частично, а затем и полностью лишиться своего дохода.

Структура рынка.


Структура – разделение экономического объекта или экономической категории на составные части по определенным признакам и установление взаимосвязи между этими частями.


Современный рынок имеет разветвленную структуру, его классификация осуществляется по различным признакам:

1. По экономическому назначению объектов рыночных отношений.

· Рынок потребительских товаров и услуг. Он связан с куплей-продажей продовольственных и товаров народного потребления, бытовых, коммунальных и транспортных услуг, услуг культуры и образования, здравоохранения, жилья.

· Рынок средств производства и производственных услуг. Важнейшие его объекты производственные здания и сооружения, орудия труда и оборудование, сырьё и материалы, энергия, работы и услуги производственного назначения.

· Рынок научно-технических разработок. Это рынок нововведений изобретений и рационализаторских предложений.

· Рынок труда. Это рынок спроса и предложения на рабочую силу.

· Рынок капиталов. Это сегмент рынка судных капиталов, где формируется спрос и предложение на среднесрочный и долгосрочный судный капитал.

· Денежный рынок. Это сегмент рынка судных капиталов ориентированный на краткосрочные депозитно-судные операции сроком от одного дня до года.

· Рынок ценных бумаг. Это часть рынка судных капиталов, где осуществляется эмиссия (выпуск) и купля-продажа ценных бумаг.

· Земельный рынок. Объектом купли-продажи является земля.

2. По географическому положению:

· Местный рынок. Это стартовая форма рыночной территории, обычно развивающейся в пределах села, города.

· Национальный рынок. Это внутренний рынок для страны.

· Мировой рынок. Это совокупность национальных рынков товаров и услуг.

3. По степени ограничения конкуренции:

· Монопольный рынок. Продукт производится только одной фирмой.

· Алигопольный рынок. Производится однородная продукция относительно небольшим количеством фирм.

· Рынок совершенной конкуренции. Множество фирм производящих данный товар.

· Смешанный рынок.

4. По отраслям:

Например, промышленности осуществляют добывающие и обрабатывающие отрасли. Последнее делится на легкую и пищевую промышленность и машиностроение: станкостроение и приборостроение.

5. По характеру продаж:

· Оптовый рынок. Осуществляется продажа оптовым покупателям, потребляющим товары в значительном количестве или продающих их затем в розницу.

· Розничный рынок. Осуществляется торговля товарами поштучно или в небольших количествах для личного некоммерческого использования конечным потребителем.

6. По отношению к действующему законодательству:

· Официальный (легальный)  рынок.

· Теневой (нелегальный) рынок.

Все не учитываемое официальной статистикой производство товаров и услуг, сокрытие этой деятельности от налогообложения, приписки, хищения, спекулятивные сделки, взятничество запрещенные законом виды деятельности.


Инфраструктура рынка. 


Инфраструктура рыночной экономики – это совокупность связанных между собой институтов, действующих в пределах особых рынков и выполняющих определенные функции по обеспечению нормального режима их работы.


Для рынков товаров и услуг и средств производства характерна следующая инфраструктура:

· Товарные биржи

· Аукционы

· Предприятия оптовой и розничной торговли.


Для фондового (денежного) и инвестиционных рынков характерна инфраструктура:

· Банки

· Страховые компании

· Фондовые биржи


Рынок труда имеет инфраструктуру:

· Биржи труда

· Информационные центры

· Рекламные агентства


Рыночная инфраструктура делится на:

1. Государственное управление (центральный банк и казначейство, налоговая служба и полиция, таможня).

2. Профсоюзы.

3. Учреждения экономического образования.

4. Учреждения коммерческого сектора (коммерческие банки, страховые компании, товарные и фондовые биржи). 


Товары и его свойства. Противоречие товара и труда воплощенного в товаре.


Товары – это продукты труда, изготовленные не для собственного потребления, а для обмена.


Процесс изготовления товара носит двойственный характер. С одной стороны это труд конкретный (например, труд кузнеца, закройщика, пекаря), с другой стороны это общечеловеческий абстрактный труд, отвлеченный от конкретной личности и вещи. (затраты общечеловеческой энергии умственной и физической)


Благодаря двойственному характеру труда, товар приобретает два свойства: потребительную стоимость и стоимость


Потребительная стоимость создается конкретным трудом, а стоимость трудом абстрактным. В зависимости от того?           различают потребительные стоимости удовлетворяющие непосредственно личные потребности человека (хлеб, одежда, жильё) и потребительные стоимости, которые служат средствами производства материальных благ.


Стоимость в процессе обмена проявляется в форме меновой стоимости – это количественное соотношение, в котором потребительные стоимости одного вида обмениваются потребительные стоимости другого вида. На меновую стоимость указывает ценник, который сопутствует товарам при их продаже. Сам товар предстает, как противоречивое единство потребительной стоимости и стоимости. Суть этого противоречия в том, что один и тот же  товар в руках одного и того же лица не может быть одновременно и потребительной стоимостью и стоимостью. Для продавца он стоимость, а для покупателя потребительная стоимость.


Противоречие товара и труда воплощенного в товаре.


На рынке все товары определенного вида (например: обувь, ситец, молоко продаются по единой общественной стоимости, независимо от заключенного в данном товаре индивидуального рабочего времени, те времени затрачиваемого на производство товара на отдельном предприятии).


Общественная стоимость товара определяется затратой общественно-необходимого рабочего времени (это время, которое требуется для изготовления какой-либо потребительной стоимости при наличии общественных нормальных условий производства и при среднем  в данном обществе уровне умелости и интенсивности труда).


Если фактические затраты труда будут больше общественно-необходимых, то эта лишняя их часть не признается обществом, отсекается ими. На рынке никто не будет оплачивать фактические затраты труда, превышающие те в которые обходятся производство основной массы товара данного вида. В конечном итоге эти товаропроизводители должны совершенствовать производство или переключатся на выпуск других товаров, в противном случае их ждет разорение. Поэтому, те товаропроизводители у которых индивидуальные затраты труда ниже общественно-необходимых как бы поощряются рынком. 


Закон спроса и предложения.


Спрос – это желание и способность людей купить товары.


Закон спроса: на любом рынке при прочих равных условиях величина спроса растет при падении цены и уменьшается при её увеличении.


Это происходит по двум причинам:

1. Если цена одного товара падает, а цены других товаров остаются прежними, то покупатель стремится замещать дешевым товаром, тот товар, который он использовал ранее (эффект замещения).

2. Если цена одного товара падает при постоянстве цен других товаров и неизменных доходах покупателей, то люди начинают чувствовать себя реально богаче (эффект дохода).


Закон спроса можно представить графически:
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Из сферы действия закона спроса выпадают товары впервые появившиеся на рынке и товары, подвергшиеся ажиотажному спросу. Предложение товаров выражается во всей товарной массе, предназначенной для продажи.


Закон предложения.


При прочих равных условиях объем предложения товаров увеличивается при увеличении цены и уменьшается при её снижении.


Закон предложения можно изобразить графически: 
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общее собрание акционеров, наблюдательный совет, правление.

Кооператив.

Кооператив – это общество, деятельность которого направлена не на получение доходов, а на оказание помощи и содействие членам общества.


Кооперативные предприятия образуются за счет материальных и денежных взносов членов кооператива, произведенной ими продукции, доходов получаемых ими от реализации.


Основные принципы деятельности кооперативов:

1. Добровольное вступление и выход.

2. Участие членов кооператива в управление его делами.

3. Самостоятельность коллективного хозяйствования и независимость кооперативов в принятии решений.

4. Социальная справедливость и социальное равенство в праве на труд и доходы, распределяемые пропорциональному трудовому вкладу.

Фирма в системе рыночных отношений.

1. Организация хозяйственного подразделения (предприятия).

2. Производственная функция. Теория предельной производительности.

3. Деловой цикл, основной и оборотный капитал, амортизация.

4. Структура издержек производства. Явные и вмененные издержки. Постоянные и валовые издержки фирмы. Средние издержки.

5. Мобильность факторов производства. Краткосрочные и долгосрочные периоды деятельности фирмы.

6. Предельные издержки производства. Закон убывающей отдачи.

7. Положительный и отрицательный эффект масштаба. Чем объясняется эффект масштаба.

8. Валовой доход и прибыль. Рентабельность.

9. Коммерческий расчет. Стратегия повышения конкурентоспособности фирмы.

Организация хозяйственного подразделения (предприятия).

Любое предприятие как структурная единица в системе общественного разделения труда. Есть производственно-технический комплекс (фабрики, заводы, шахты и тд) интегрирующую систему специализированных машин и технологий с ресурсами труда. В этом качестве предприятие юридическим лицом не является. Предприятие как фирма характеризуется тем, что  оно владеет ресурсами и несет полную ответственность за их эффективное использование.

Теория предельной производительности.

Предельная производительность n-ого работника является мерой вклада труда в производство продукта.


 Предельный продукт данного фактора производства – это дополнительный продукт, который получается в результате увеличения одного фактора производства при неизменном количестве остальных факторов (МР).


Максимум прибыли фирма получает, если вовлекает в производство такое количество работников, которое обеспечивает равенство  MRPт=W.


MRPт – предельный продукт в денежной форме.


W – цена труда или з/п.


Тот же принцип сохраняется при привлечении в производство дополнительных единиц капитала.


 MRPк=Рс – цена капитала.


Об эксплуатации можно говорить лишь тогда, когда Р<MRP на рынке труда, те когда нанематель обладает определенной монопольной властью.


Минимизация издержек производства, когда два фактора являются переменными – труд и капитал.


Замещение одного фактора производства другим целесообразно проводить до тех пор, пока физический объем предельного продукта фактора производства не окажется пропорционален цене этого фактора.


Рациональное экономическое поведение предполагает, что дорогой фактор производства будет замещатся дешевым. Приведенное равенство показывает пределы этого замещения:

(предельный физ продукт фактора А)/(цена фактора А)= (предельный физ продукт фактора Б)/(цена фактора Б).


Графическое изображение законов замещения факторов производства.

1.


[image: image1.wmf]
K – количество средств производства (капитал)

L – количество рабочих

Эта кривая равногопродукта или кривая безразличия производства или изохванта.


Все точки этой кривой показывают различное сочетание факторов производства для выпуска одинакового объема продукции

2.      


[image: image3]
K – затраты на капитал в долларах

L – затраты на труд в долларах.

· линия равных издержек, те соединяются точки на оси Х и У, в которых затраты на факторы производства будут равными. Эти линии называются изопосты.

Они являются линиями бюджетного ограничения для предпринимателя.

3.


[image: image4]
В точке С кривая равного продукта касается но не пересекает одну из линий равной изержек, издержки производства будут минимальными.

Теория предельной производительности применяется:

1. Только при условии взаимозаменяемости факторов производства, если такой взаимозаменяемости нет дополнительного влажения в один из фактторов произвоства при неизменности других приводит лишь к растранжированию данного ресурса без какого то воздействия на объём выпускаемой продукции. На практике в случае отсутствия взаимозаменяемости очнь редко встречаются.

2. Принцин и замена одного фактора производства другим применяются только тогда, когда решение о привлечение одного или иного ресурса может гибко изменено.

Те эти принципы применимы в первую очередь к оборотному капиталу, поскольку решение об его закупке могут регулярно персматриваться. К труду этот принцип применяется с некоторыми оговорками, поскольку предприниматель не может не считаться с условиями коллективного договора о отношении земли, а также основного капитала он может применятся только тогда, когда применяется минимальный срок аренды.

Основной и оборотный капитал.

Основной капитал – это капитал реализованный в зданиях, сооружениях машинах, которые функционируют в течение многих лет и свою стоимость перенося на готовый продукт по частям в виде амортизационных отчислений.

Оборотный капитал – это часть капиталавоплощенная в сырье, материалах, в топливе и энергии расходуется за данный производственный цикл (схему) и свою стоимость полностью переносят на готовый продукт.

Деньги потраченные предпринимателем на оборотный капитал возвращаются к нему после реализации продукции.

Амортизация.

Амортизация – это постоянные перенесения стоимости основного капитала по мере  его износа на производимую продукцию и использование этой стоимости для последующего воспроизводства основного капитала.

   
Физический износ основного капитала выражается в постепенной утраты или своих потребительских свойств.

Моральный износ обусловлен с одной стороны удешевлением средств труда в результате роста производительности труда, а с другой стороны появлением более дешевых и более современных аналогичных средств производства.

Накопление перенесенной стоимости аккумулируется в амортизационном фонде. Часть амортизационных средств используется на реновацию, т.е. полное возмещение износа(замены старого оборудования новым).

Другая часть амортизационных средств расходуется на капитальный ремонт.

Отношение суммы амортизационных отчислений от стоимости основного капитала выраженная в процентах называется нормой амортизации.

Амортизационные отчисления рассчитываются по формуле:
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, где

А – сумма амортизационных отчислений, в рублях

С – балансовая (первоначальная)стоимость одного основного средства или среднегодовая стоимость по группе основных средств, в рублях

N – норма амортизации, в процентах


[image: image6.wmf]n

К

К

К

+

+

+

...

2

1

 - поправочные коэффициенты корректирующих нормы амортизации в зависимости от отклонений, от нормативных условий использования основных средств.
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Издержки.


Издержки представляют собой денежные затраты на преобразование и реализацию товаров и услуг.

Авансированные издержки предполагают кроме затрат на сырье, материалы и топливо и единовременные затраты связанные со строительством производственного здания и оснащение его оборудованием.

Выраженные в денежной форме текущие затраты фирмы на производство и реализацию продукции называют себестоимостью.

Затраты, образующие себестоимость продукции группируют по следующим элементам:

1. Материальные затраты (за вычетом стоимости возвратных отходов);

2. Затраты на благо труда;

3. На отчисление социальных нужд (страхование здоровья и жизни);

4. Амортизация основных фондов;

5. Прочие затраты. 

( в них включаются налоги, сборы на фонды, вознаграждение за реализацию и изобретательство, расходы на охрану, проценты за кредит, арендная плата).

Издержки обращения связаны с куплей-продажей товара. Они делятся на чистые и дополнительные.

Чистые издержки связаны с реализацией товара, они стоимость его не увеличивают.

Дополнительные издержки связаны с расфасовкой и транспортировкой и их хранением, увеличивают стоимость товара и возмещаются после его продажи.

Внутренние издержки (неявные) связаны с затратами, которые осуществляются за счет использования продукции собственного производства.

Внешние (явные) издержки связаны с преобразованием ресурсов, находящихся в собственности других агентов рынка.

Классификация издержек осуществляется и в зависимости от влияния на них масштабов производства. С позиции данной классификации они делятся на общие (валовые), постоянные и переменные.

FC – постоянные издержки (экономические издержки, которые не изменяются при росте или падении объема производства).

Например: аренда помещения, возмещение банковского кредита, уплата страховых взносов, оплата коммунальных услуг. 

Переменные издержки (VC) – это экономические издержки которые изменяются с ростом или сокращением объема производства. К ним относят возмещение затрат на выплату з/п  персоналу (вычисляемой в зависимости от выработки).

Платежи за использование сырья, топлива и энергии. Экономические (вмененные) издержки – это расходы фирмы в которой она осуществляет при принятии наилучшего хоз решения.

Валовые издержки (ТС) – это сумма постоянных и переменных издержек производства.

[image: image13.wmf]
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Q – объем производственной продукции.

С – издержки.

Средние издержки – это издержки на единицу продукции:
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АТС – средние валовые издержки
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AVC – средние переменные издержки.

AFC – средние постоянные издержки.
5

Производственная мощность – это максимально возможный выпуск продукции в определенный период времени (год, сутки, смена) в номенклатуре предусмотренной программой производства.

Предельные издержки производства.

Предельные издержки производства (МС) – это прирост издержек при увеличении производства товаров на одну единицу, они проявляются как разность между издержками N-единицу и издержками N-1 – единицами.

В современной рыночной экономике расчет эффективного производства предполагает сравнение предельного дохода с предельными издержками, тк не всякое расширение производства ведет к соответствующему росту прибыли.

Существует два способа определения оптимальных объемов прибыли:

1.Бухгалтерско-аналитический, он основывается на таблице.

2.Графический


[image: image11]
Р – цена

MR – предельный доход

Любое отклонение от точки существенно приведет к потере для фирмы либо в виде прямых убытков при большом объеме производства, либо в результате сокращения массы прибыли при уменьшении выпуска продукции.

Условие равновесия фирмы можно представить так:

МС= MR=Р

Эффект масштаба


[image: image12]
Q – объем производства

C - издержки

LATC – кривая средних долгосрочных издержек.

1-действие положительного эффекта роста масштабов производства.

2-действие постоянного эффекта роста масштаба производства.

3-действие отрицательного эффекта роста масштаба производства.

Положительный эффект масштаба предопределяет снижение средних долгосрочных издержек в следствии:

1.специализации труда работников.

2.специализация управленческого персонала.

3.применение масштабных технологий.

4.производство побочных продуктов из отходов.

Отрицательный эффект масштаба предполагает увеличение средних долгосрочных издержек в следствии:

1.управленческих трудностей на крупных предприятиях.

2.противоречивых интересов у отдельных структурных подразделениях фирмы.

3.высокие экономические нагрузки на территорию.

4.сбоев в координации пропорциях развития составных частей фирмы.

5.снижение гибкости реакции на применении рынка.

Отрицательный эффект масштаба не во всех ситуациях сменяет непосредственно положительный эффект между ними может быть зона постоянной отдачи от роста размеров производства, где средние валовые издержки будут не изменены, т.е. на каждый процент прироста ресурсов будут возрастать и производства.

8. Валовой доход (выручка) FR – это денежная сумма получаемая продавцом от продажи товара. Она равна произведению цены товара на количество проданного товара.

Средняя выручка (AR) – приходится на единицу проданного товара. Она равна отношению валовой выручки к количеству проданного товара.

Предельная выручка (MR) – это прирост выручки получаемой продавцом при продаже дополнительной единицы товара. Она равна отношению прироста валовой выручки к приросту количества проданного товара.

9

Прибыль – это разница между выручкой от реализации и затратами авансированного капитала.

Бухгалтерская прибыль = совокупный денежный доход – денежные (явные) издержки.

Чистая экономическая прибыль – это превышение дохода фирмы над альтернативными издержками.

Альтернативные издержки – это ценность альтернативных возможностей, которыми приходится жертвовать.

Нормальная прибыль – это прибыль равная альтернативным издержкам вложенным в дела владельцем фирмы. Например: вложив в дело 1 млн рублей предприниматель получит прибыль равную 7%, если в это же время процентная ставка составляет 7%, то полученная прибыль будет нормальной, отражая альтернативные издержки, связанные с возможностья вложения 1 млн рублей в банк. 
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